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Wojewddztwa Wielkopolskiego

AGENDA
OD POMYStU DO SUKCESU —

EFEKTYWNE UStUGI BIZNESOWE DLA START-UPOW

TERMIN: 5 -6 GRUDNIA 2016 R.
MIEJSCE: HOTEL MODERNO, UL. KOLEJOWA 29 W POZNANIU

Dzien 1. Od pomystu do sukcesu - budowa i rozwdj startupu w praktyce

8.00-8.30

Rozpoczecie spotkania i przywitanie uczestnikow

8.30-12.00

Blok | — budowa startupu we wspétpracy z I0B

Czym jest startup? Co jest kluczowe dla powodzenia rozwoju startupu? Jaka role
moze petni¢ IOB w budowie i rozwoju startupu?

Jakiego wsparcia oczekujg pomystodawcy, a jakiego przedsiebiorcy na poszcze-
gblnych etapach rozwoju startupu?

Jak wspiera¢ pomystodawcéw i przedsiebiorcdw? Przyktadowe ustugi swiadczone
przez I0B (narzedzia: Lean Canvas, Business Model Canvas).

10.00-10.15

Przerwa kawowa

10.15-12.15

Analizy, doradztwo i mentoring - gtdwne wyzwania stojgce przed kadrg 10B.
Kto jest klientem startupu i jak zmierzy¢ wielkos¢ rynku?

Jak zweryfikowac pomyst biznesowy? Czym jest walidacja rynkowa? Jak utatwic
przedsiebiorcom pozyskanie pierwszych klientéw?

Jak zbudowac efektywny zespd6t? Na co zwrdéci¢ uwage przy dobieraniu cztonkow
zespotu? Jakie zespoty osiggajg sukcesy? (podziat rél w zespole wg Belbina, test)

12.15-12.45

Lunch

12.45-14.45

Blok Il — wsparcie IOB w pozyskaniu kapitatu na rozwaj
Rola i gtdwne wyzwania IOB w procesie pozyskania kapitatu inwestycyjnego

Jakie oczekiwania ma inwestor kapitatowy? Na co zwraca uwage wybierajac pro-
jekty do zainwestowania?
— praca warsztatowa

14.45-15.00

Przerwa kawowa

15.00-17.00

Jakie btedy popetniajg start-upy i Pomystodawcy? Jak IOB moze im w tym zakre-
sie pomac? Punkt wyjscia do ksztattowania oferty doradczej.
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Dzien 2. Swiadczenie ustug doradztwa biznesowego przez I0B

8.00-12.00

Blok | — oczekiwania startupéw wobec I0B - studia przypadkéw

Case study (spoétki portfelowe FUAM - firmy, ktore pozyskaty inwestora na wcze-
snym etapie rozwoju):

BBH Biotech sp. z 0.0.,
XCG Prospecting sp. z 0.0.

Rola I0B w finansowaniu i rozwoju innowacyjnych projektow.

10.00-10.15

Przerwa kawowa

10.15-12.15

Case study: Light4Website sp. j. - firma ulokowana w Inkubatorze Technologicz-
nym (rozwdj od pomystu do kilkunastoosobowego zespotu)

Rola IOB na poszczegdlnych etapach rozwoju startupu: wspieranie postaw przed-
siebiorczych, zapewnienie infrastruktury i opieki doradcéw, wsparcie w rozwoju
organizacyjnym i ekspansji rynkowej.

12.15-12.45

Lunch

12.45-14.45

Blok Il — ksztattowanie oferty ustug doradczych

Ustugi doradcze dla oséb z pomystem na biznes (praca warsztatowe na bazie
doswiadczen)

Co interesuje osoby/zespoty z pomystem na biznes?

Jak promowa¢ ustug I0B i poszukiwaé Pomystodawcodw wsrdd naukowcdw, stu-
dentéw i absolwentéw?

Jak w praktyce realizowac ustugi mentoringu, doradztwa i szkolen dla przysztych
przedsiebiorcow?

14.45-15.00

Przerwa kawowa

15.00-17.00

Swiadczenie ustug doradczych i szkoleniowych dla startupéw

Jakie ustugi $wiadczy¢ na rzecz startupdéw i jak je promowac?

Od czego zaczaé, zeby swiadczy¢ ustugi doradztwa i szkolen na rzecz startupow?
Jak przygotowac i wycenic¢ oferte na ustugi doradcze?

Jak budowaé przewage konkurencyjng IOB?
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