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»Jak rozpoczac i rozwinag¢ sprzedaz miedzynarodowa - pierwsze kroki w biznesie”

Data: 25 lutego 2016 r.

Szkolenie dla przedstawicieli Matych i Srednich Przedsiebiorstw

Miejsce: Poznanski Park Naukowo-Technologiczny Fundacji Uniwersytetu im. Adama Mickiewicza,
Adres: ul. Rubiez 46, budynek H, parter, sala 154

Dojazd samochodem: wjazd brama nr 1. Darmowy parking.
Dojazd komunikacja publiczna: autobus nr 46, 47, 67, 911 (przystanek Bronisza)

Agenda:

09:00-09:30

Rejestracja i poranna kawa

09:30 - 10:00

Najwazniejsze przestanki do podjecia eksportu i korzysci z niego wynikajace

10:00 - 10:30

Czynniki determinujace wybor strategii wchodzenia na rynek zagraniczny

10:30 - 11:00

Strategie wspotpracy z partnerami zagranicznymi

11:00 - 11:15

Przerwa

11:15-12:30

Analiza otoczenia konkurencyjnego przedsiebiorstwa i jego zasobow

12:30 - 12:45

Przerwa

13:00 - 14:30

Ocena pozycji konkurencyjnej firmy (analiza wewnetrznych i zewnetrznych
elementow konkurencyjnosci firmy) i wybrane strategie eksportowe w ramach
marketingu - mix

14:30 - 15:00

Lunch

Rejestracja do 23.02.2016: http://goo.gl/HCIRPY

Pytania: Anna Klimaszewska: ak@ppnt.poznan.pl; 61 827 97 70
Agata Wylegata: aw@ppnt.pzonan.pl; 61 827 97 71

Szkolenie ,,Jak rozpocza¢ i rozwinac¢ sprzedaz miedzynarodowa - pierwsze kroki w biznesie”- jest
wspotfinansowane ze srodkow Enterprise Europe Network”: http://een.ec.europa.eu/.

Cel szkolenia:

Wiele przedsiebiorstw kurczowo trzyma sie rynku krajowego, przez co nie wykorzystuje w petni swojego
potencjatu. W wielu przypadkach nie ma jednak Zzadnej przestanki ku temu, by rezygnowaé z
dziatalnosci na rynkach zagranicznych, gdyz doswiadczenia ostatnich lat méwia, Ze przedsiebiorcy nie
powinni lekcewazy¢ zadnego rynku, ktory mogtby przyczynic sie do odniesienia przez nich potencjalnych
korzysci. Zdobywanie nowych rynkow poszerza zdolnosci dostrzegania potrzeb klientow. Ma to dodatni
wptyw na rozwoj i jakosc¢ oferowanych produktow.

Wychodzac z dziatalnoscia poza granice swojego kraju przedsiebiorstwo wzbogaca sie takze o nowe,
jakze cenne doswiadczenia, poszerza swoje kontakty handlowe oraz dywersyfikuje ryzyko.

Eksport nie jest ,,przywilejem” zarezerwowanym tylko dla najwiekszych. W dobie globalizacji to wtasnie
mikro, mate i Srednie przedsiebiorstwa coraz czesciej uczestnicza w miedzynarodowym obrocie.

enterprise
0000 e
network

POZNANSKI PARK

NAUKOWO-TECHNOLOGICZNY Wsparcie dla biznesu w zasiegu reki

Fundacji Uniwersytetu im. A. Mickiewicza



http://goo.gl/HCIRPY
mailto:ak@ppnt.poznan.pl
mailto:aw@ppnt.pzonan.pl
http://een.ec.europa.eu/

2 FUNDACJA UNIWERSYTETU ul. Rubiez 46, 61-612 Poznan tel. 061 827 97 00, fax 061 827 97 01

IM. ADAMA MICKIEWICZA e-mail: fundacjauam@ppnt.poznan.pl www.fundacja.ppnt.poznan.pl

W POZNANIU KRS: 0000052045 Regon: 631509229 NIP: 781-00-02-075
FUNDACJA

Sylwetka trenera

Janetta Satek - absolwentka Akademii Ekonomicznej w Poznaniu na kierunku Zarzadzanie i Marketing.
Ukonczyta studia podyplomowe Przygotowanie i Zarzqdzanie projektami UE prowadzone przez
Stowarzyszenie Inicjatyw Menedzerskich Instytut Biznesu oraz Studium Prawa Europejskiego w
Warszawie pod naukowym i dydaktycznym patronatem Wyzszej Szkoty Studiow Miedzynarodowych w
todzi. Absolwentka podyplomowego Studium Biznesu Miedzynarodowego na Akademii Ekonomicznej w
Poznaniu. Ukonczyta rowniez podyplomowe Studium z Zakresu Zarzqdzania w Organizacjach
Pozarzqdowych w Wyzszej Szkole Bankowej w Poznaniu.

Przez 12 pracowata jako doradca Polskiej Izby Gospodarczej Importerow, Eksporterow i Kooperacji w
Poznaniu. Swiadczyta ustugi konsultingowe z zakresu strategii rozwoju przedsiebiorstw, w tym na
potrzeby pozyskiwania dofinansowan unijnych. Jest tworca biznes planow dla przedsiebiorstw, analiz
marketingowych, analiz rynkowych, raportow finansowych, rozliczen projektow unijnych od strony
finansowej i merytorycznej.

Jest ekspertem z zakresu wprowadzania produktow i firm na rynki zagraniczne tj. pozyskiwania
zagranicznych kontrahentow dla klientow krajowych, tworzenia strategii rozwoju przedsiebiorstw na
rynkach zagranicznych, tworzenia strategii finansowania dziatan na rynkach zagranicznych, tworzenia
planow rozwoju eksportu. Posiada doswiadczenie w dziedzinie handlu zagranicznego obejmujace m.in.
transakcje w handlu zagranicznym, handel miedzynarodowy, prawo miedzynarodowe, negocjacje
handlowe, cto i podatki w eksporcie, finansowanie handlu zagranicznego, ryzyko w handlu zagranicznym,
wspotpraca z partnerami handlowymi i posrednikami na rynkach zagranicznych.
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