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Skuteczne zawieranie umoéw w handlu zagranicznym — aspekty prawne oferty i kontraktu, okreslanie

warunkéw dostaw wg Incoterms 2010”
Szkolenie dla przedstawicieli Matych i Srednich Przedsiebiorstw

Data: 19 pazdziernika 2016 r.

Miejsce: Poznanski Park Naukowo-Technologiczny Fundacji Uniwersytetu im. Adama Mickiewicza, adres: ul.
Rubiez 46, budynek H, parter, sala: 154

Lokalizacja i plan PPNT: http://ppnt.poznan.pl/index.php/pl/kontakt

Dojazd samochodem: wjazd bramg nr 1. Darmowy parking.

Dojazd komunikacjg publiczng: autobus nr 44, 46, 47, 67, 911 (przystanek Bronisza)

Agenda

09:00—-09:20
09:20-09:30
09:30-10:00
10:00-11:00
11:00-11:15
11:15-12:45
12:45-13:15
13:15-14:45
14:45 - 15:00

Rejestracja i poranna kawa

Powitanie

Akty prawne regulujgce obrét miedzynarodowy (prawo w wspdlnotowe, miedzynarodowe,
prawo handlowe, zwyczaje handlowe). Prawo wtasciwe w obrocie miedzynarodowym.
Konwencje miedzynarodowe majgce zastosowanie w handlu miedzynarodowym

Sposoby zawierania umow w obrocie miedzynarodowym. Ofertowanie w transakcjach
w handlu zagranicznym w swietle Konwencji Wiederiskiej

Przerwa kawowa

Umowa (kontrakt) w swietle Konwencji Wiedenskiej. Kontrakt — umowa gtéwna transakcji
w handlu zagranicznym

Lunch

Znaczenie zwyczajéw handlowych w obrocie miedzynarodowym jako element kontraktu
na podstawie INCOTERMS 2010

Sesja pytan

Rejestracja do 17.10.2016: https://goo.gl/XBemzg

Pytania: Anna Klimaszewska: ak@ppnt.poznan.pl; 61 827 97 70
Agata Wylegata: aw@ppnt.pzonan.pl; 61 827 97 71

Uwaga: Liczba miejsc jest ograniczona do 50 uczestnikow.

Szkolenie ,Skuteczne zawieranie uméw w handlu zagranicznym — aspekty prawne oferty i kontraktu,
okreslanie warunkéw dostaw wg Incoterms 2010” - jest wspotfinansowane ze $srodkéw Enterprise Europe
Network”: http://een.ec.europa.eu/.
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Cel szkolenia:

Celem szkolenia jest zapoznanie uczestnikdw z przepisami prawnymi i zwyczajami zawierania umow
w handlu zagranicznym. Na szkoleniu zostang omdéwione warunki dostaw wg Incoterms 2010.

Tworzac dokumenty - oferte bgdz umowe - zastanawiamy sie, czy zapisy w nich zawarte sg nam
potrzebne do skutecznego przeprowadzenia transakcji. Czesto umowa kojarzy sie nam z dokumentem
pisanym drobnym drukiem i stownictwem dajgcym przeczucie putapek ukrytych w specjalistycznym
zargonie. Ale czy jest tak w rzeczywistosci? A moze wrecz przeciwnie - zawarte w nich zapisy zapewniajg
spokdj, wspomagajg rozwdj i wspierajg biznes. Przedsiebiorstwa czesto prowadzg ozywione kontakty
handlowe z zagranicg, dokonujgc zakupow lub sprzedazy towaréw badz ustug z kontrahentami z innych
krajow. Spotykane sg sytuacje, gdy strony takich transakcji nie postugujg sie rozbudowanymi umowami,
lecz formularzami zamdwien lub nawet wytgcznie wymiang korespondencji elektronicznej lub faksowe;.
Utrzymujgc tego typu kontakty handlowe nalezy mie¢ na wzgledzie okolicznos$é, iz w takim przypadku
strony nie zawierajg porozumienia co do np. prawa wtasciwego dla danej umowy oraz sadu, ktéry
w przysztosci bedzie rozstrzygat potencjalne spory wynikte na tle jej realizacji. Jesli zatem w trakcie
wykonywania umowy pojawig sie trudnosci i komplikacje, na przyktad gdy zakupiony towar lub
zrealizowana ustuga bedg nienalezytej jakosci, zostang dostarczone z opdznieniem, badz gdy kontrahent
nie zaptaci uzgodnionej ceny lub wynagrodzenia — udzielenie precyzyjnych odpowiedzi na pytania
dotyczgcej sytuacji prawnej stron umowy moze nastrecza¢ niematych trudnosci. Majgc powyzsze na
uwadze warto zawierac transakcje miedzynarodowe, w ktorych s$wiadomie bedziemy ksztattowac tresé
umow z kontrahentami, a w jaki sposéb mozna to robié¢ dowiedzg sie Pafistwo podczas szkolenia.

Sylwetka trenera

Janetta Satek — absolwentka Akademii Ekonomicznej w Poznaniu na kierunku Zarzadzanie i Marketing.
Ukonczyta studia podyplomowe Przygotowanie i Zarzqdzanie projektami UE prowadzone przez
Stowarzyszenie Inicjatyw Menedzerskich Instytut Biznesu oraz Studium Prawa Europejskiego w Warszawie
pod naukowym i dydaktycznym patronatem Wyzszej Szkoty Studiéw Miedzynarodowych w todzi.
Absolwentka podyplomowego Studium Biznesu Miedzynarodowego na Akademii Ekonomicznej
w Poznaniu. Ukonczyta rowniez podyplomowe Studium z Zakresu Zarzqdzania w Organizacjach
Pozarzgdowych w Wyzszej Szkole Bankowej w Poznaniu.

Przez 12 pracowata jako doradca Polskiej Izby Gospodarczej Importeréw, Eksporteréw i Kooperacji
w Poznaniu. Swiadczyta ustugi konsultingowe z zakresu strategii rozwoju przedsiebiorstw, w tym
na potrzeby pozyskiwania dofinansowan unijnych. Jest twoércg biznes planéw dla przedsiebiorstw, analiz
marketingowych, analiz rynkowych, raportéw finansowych, rozliczen projektéw unijnych od strony
finansowej i merytoryczne;.

Jest ekspertem z zakresu wprowadzania produktow i firm na rynki zagraniczne tj. pozyskiwania
zagranicznych kontrahentéw dla klientéw krajowych, tworzenia strategii rozwoju przedsiebiorstw
na rynkach zagranicznych, tworzenia strategii finansowania dziatan na rynkach zagranicznych, tworzenia
planéw rozwoju eksportu. Posiada doswiadczenie w dziedzinie handlu zagranicznego obejmujgce m.in.
transakcje w handlu zagranicznym, handel miedzynarodowy, prawo miedzynarodowe, negocjacje
handlowe, cto i podatki w eksporcie, finansowanie handlu zagranicznego, ryzyko w handlu zagranicznym,
wspotpraca z partnerami handlowymi i posrednikami na rynkach zagranicznych.
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