“Top Disruptors in Healthcare” to jedyny Raport w Polsce, ktory inwentaryzuje polski sektor
medtech. Dzi$ prezentujemy jego czastkowe wyniki statystyczne na podstawie odpowiedzi ponad
100 startupow.

Raport jest coroczna inicjatywa realizowang przez Polska Federacje Szpitali we wspotpracy z
dzialajacym pod nig zespotem Mlodych Menedzeréw Medycyny, a w tym roku réwniez z zespolem
ekspertow wZdrowiu. Jednym z jego gtownych celow jest zebranie informacji o innowacyjnych
rozwigzaniach dostepnych na rynku, a takze pomoc w zawieraniu efektywnych partnerstw miedzy
startupami i firmami medycznymi a inwestorami, placowkami medycznymi i koncowymi klientami.
Wsrdd korzysci, ktore startupy biorace udziat w Raporcie odnosza i deklaruja, s3: PR i marketing (32%),
poszerzenie wiedzy o rynku startupéw (36%), a takze nawigzywanie kontaktéw z partnerami
biznesowymi (11%).

Do najczestszych obszaréw dziatania polskich startupéw naleza onkologia (24%), kardiologia (22%) i
medycyna rodzinna (20%). Rownie znaczacym i rosngcym w ostatnich latach obszarem jest psychiatria
(19%), jako ze zwigksza si¢ zainteresowanie tym rynkiem i potrzeba Polakow w kwestii dbania o swoje
zdrowie psychiczne. Wptyw na to mogta mie¢ m.in. pandemia COVID-19, ktéra wzmagata poczucie
odosobnienia w trakcie lockdownu.

W zesztorocznej edycji Raportu 55% badanych wskazywato telemedycyne jako gtdowny obszar dziatan,
a sztuczng inteligencje (45%) jako kolejny. Byt to istotny przyrost w stosunku do roku 2020, kiedy to
tylko 30% startupow deklarowalo rozwijanie rozwigzania opartego na Al. Dane te prezentujg si¢
interesujgco w zestawieniu z tegoroczna edycja Raportu, w ktorej najwigcej startupow (47%)
zadeklarowato, ze ich rozwigzanie dziata w sektorze Al/machine learning. W nastepnej kolejnosci
wskazywaty medical devices (39%), telemedycyng (37%) oraz samodzielng aplikacje IT (35%).
Wskazuje to na rosnacg popularno$¢ oferowania ustug i produktow wspomaganych przez sztuczng
inteligencje, co nie dziwi w obliczu gwattownego zwigkszania si¢ dostepnych algorytmow Al na §wiecie
— w ciagu ostatnich 5 lat liczba ta podniosta si¢ az 10 razy.

Rozwoj rozwigzania nie jest jednak pozbawiony problemow, a za najwigkszy z nich startupy uwazaja
jego promocje i sprzedaz (41%) oraz znalezienie inwestora i finansowanie (35%). Ponad 20% sposrod
badanych wskazywato takze na trudno$ci w nawiagzaniu wspolpracy zarowno ze strong publiczng, jak i
z organizacjami branzowymi, uczelniami i podmiotami leczniczymi.

Opracowany model biznesowy ma 96% startupéw — nieco wigcej niz w zesztorocznej edycji (92%).
Startupy, ktore opracowaty juz takze swoj model platnosci, wskazuja, ze zamierzajg oferowaé swoj
produkt badz ustuge w modelu subskrypcyjnym (41%) lub przy uwzglednieniu ptatnosci jednorazowej
(26%).

Cieszy, ze od zesztego roku nie zmienito si¢ znaczaco zainteresowanie placowek medycznych
wspoOlpraca ze startupami — cho¢ trend ten spadt z 70% do 63%, to wciaz jest to najczesciej udzielana
odpowiedz. W przysztoSci moze to przetozy¢ si¢ na szybkos¢ adaptowania nowych rozwigzan
medycznych przez szpitale. Co wiecej, $wiadczy to o otwarto$ci placowek medycznych na wdrazanie
innowacji. Jak wynika z Przegladu ,,Al to nie Sci-Fi”, opublikowanego przez Polska Federacje Szpitali
we wspolpracy z Koalicjg Al w zdrowiu i zespotem ekspertow wZdrowiu, rozwigzania medyczne, w
tym startupéw medycznych z Raportu, juz teraz s3 wdrozone W niektorych szpitalach i $wietnie dziataja
w praktyce. Co ciekawe, startupy znacznie czg¢sciej wskazywaly na che¢ nawigzania wspotpracy w ciagu



najblizszych 12 miesigcy wlasnie z placowkami medycznymi (70%), a dopiero na drugim miejscu z
inwestorami (64%).

Najwigksze roznice wzglgdem poprzednich edycji Raportu pojawity si¢ w poziomie finansowania. W
2020 2021 r. najczesciej pozyskiwane przez startupy finansowanie byto na poziomie 1-2 min zt. Mogta
mie¢ na to wptyw popularnos$¢ programow grantowych, takich jak 01.01.02 POPW, czy tez funduszy
inwestycyjnych BRIdge Alfa. W tegorocznej edycji Raportu, startupy najczesciej wskazywaty, ze ich
finansowanie wynosito od 2-5 mln zt. To za§ moze wskazywac na rozwdj ich poziomu zaawansowania.

Polskie startupy dostrzegaja istote ekspansji zagranicznej i prezentowania swojego rozwigzania rowniez
poza rodzimym rynkiem ochrony zdrowia —mimo ze na trudno$¢ w nacjonalizacji produktu wskazywato
az 37% badanych. Cho¢ ponad 50% startupow z Raportu jeszcze nie jest obecna na rynkach
zagranicznych, wskazujg one, ze maja to swoich planach. Zwracaja tez uwage na najwicksze bariery w
rozwijaniu swojego produkty za granicg. Sg nimi regulacje prawne (48%) oraz problemy z nawigzaniem
kontaktow biznesowych (48%). Pozytywnym zjawiskiem jest fakt, ze niemal 20% startupéw z Raportu
z sukcesem oferuje swoje produkty za granicg i posiada juz zarejestrowany przychod.

- Wedlug wszystkich analiz, rosnie rozbieznos¢ pomiedzy potrzebami w obszarze zdrowia, a
dostgpnosciq konkretnych swiadczen i zasobow w Europie. Raport ,, Top Disruptors in Healthcare”
Swietnie zas pokazuje, jak na te pilne potrzeby odpowiadajq polscy innowatorzy. Juz sam fakt, ze
krytycznym sektorem onkologii zajmuje sie co czwarty startup, jest znamienny - ocenia Natalia Swirska
- Zatuska, Startup Program Manager, OVHcloud CEE. - W OVHcloud z uwagq Sledzimy Smiate
wizje i pionierskie rozwiqzania, ktére pomagajg niwelowac potezng luke pomiedzy potrzebg a podazg.
To wigcej niz potrzebny raport.

Przypominamy, Ze sa to wyniki czastkowe Raportu ,,Top Disruptors in Healthcare”. Z pozostata czgscia
statystyk oraz koncowymi wynikami bedzie mozna zapoznac si¢ po oficjalnej publikacji Raportu w
czerwcu br. podczas miedzynarodowej konferencji ,,Al w zdrowiu”. Partnerami gtdwnymi Raportu sa:
PZU Zdrowie, AstraZeneca, Google for Startups oraz OVHcloud. Partnerem wspierajacym jest
Kancelaria DZP.

Startupy, ktore chciatyby wzigé udziat w Raporcie, zapraszamy do kontaktu. Ostateczny termin
nadsytania odpowiedzi mija 9 maja 2022 r.

Link do formularza:
https://docs.qgoogle.com/forms/d/e/IFAIPOLSfPABYbkI1LMDI4zcKjoPQaHHaneiME|BKYEThE
V in8x8Dnw/viewform?usp=sf link
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